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Shared Service Center – maßgeschneiderte Lösungen für Ihre Beschaffung

   myFutura - Die Einkaufsplattform für Verkehrs- und Versorgungsbetriebe

         • Ausschreibung

              • auch Bauausschreibungen im GAEB- oder Excel-Format

         • Bedarfsbündelung         

         • Auktionen

         • Bestellung

         • Leistungserfassung

   12 Jahre Marktpräsenz, 50.000 Anwender, 1.000.000 Transaktionen www.futura-solutions.de



5

Shared Service Center – maßgeschneiderte Lösungen für Ihre Beschaffung

Schnittstellen

beka4business ermöglicht den bidirektionalen 
Datenaustausch mit Ihrem Warenwirtschafts- und 
Werkstattsystem. Ob Bestellung, Kontierungsinfor-
mationen, Wareneingangsbestätigung oder Sammel-
rechnung – beim Datenaustausch orientieren wir uns 
an den für Sie optimalen Prozessen. Ihr Lagermaterial 
können Sie mit dem separaten Funktionsbaustein 
„Banf-Konnektor“ ebenfalls prozessoptimiert 
 bestellen.

Banf-Konnektor

Der Banf-Konnektor publiziert unvollständige 
Kaufteilbedarfe automatisch als Anfrage an die 
gewünschten Zulieferer. Darüber hinaus kann das 
bestellende Unternehmen über den Banf-Konnektor 
bestellfähige Kaufteilbedarfe aus seinem ERP-System 
direkt an seine Zulieferbasis publizieren und den 
maschinenlesbaren Austausch aller Folgedokumente 
verwalten – von der Anfrage bis zum elektronischen 
Lieferschein.

Mehr Nutzen, weniger Aufwand 

beka4business ist eine integrierte Branchenlösung 
für Verkehrs- und Versorgungsunternehmen zur 
digital-beleglosen Abwicklung von Beschaffungsvor-
gängen.
Der Gesamtaufwand zur Steuerung und Verwaltung 
sinkt drastisch, da bisher papierbasierte Bestellvor-
gänge und der mit ihnen verbundene Aufwand 
(Ablage, Duplizierung, Archivierung etc.) entfallen.

beka4business präsentiert sich mit einer einheitli-
chen Benutzeroberfl äche für alle Bediener, ist selbst-
erklärend und leicht zu handhaben.

Digitale Anfrageakte

beka4business bietet Zugriff auf eine Vielzahl von 
Lieferantenkatalogen. Ist ein Produkt nicht im Sorti-
ment auswählbar – etwa wegen besonderer Spezifi -
kationen –, wird dem Bestellvorgang ein „Sonderbe-
schaffungs-Schritt“ vorgeschaltet. Über eine digitale 
Anfrageakte bearbeiten Kunde und Lieferant den 
Vorgang dann gemeinsam. Erst wenn lieferanten-
seitig und dann bestellerseitig die Freigabe erfolgt, 
kann die Bestellung ausgeführt werden. Damit sind 
Revisionssicherheit sowie eine korrekte Bepreisung 
und Artikelspezifi kation gewährleistet.

Rechnungsprüfung

Im Sammelregulierungsverfahren werden einzelne 
Lieferantenrechnungsbelege verschiedener Liefe-
ranten auf einem Regulierungsbeleg konsolidiert 
zusammengefasst. Das Versenden der Rechnung per 
Papier durch den Lieferanten entfällt ebenso wie der 
manuelle Belegerfassungsaufwand in der Buchhal-
tung/Rechnungsprüfung des Bestellers.

beka4business – Vorteile auf einen Blick
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Bedarfsbündelung

Sicherheit geht vor

Vom Einkauf wird nicht nur verlangt, dass er quali-
tativ hochwertige Produkte und Dienstleistungen zu 
besonders guten Konditionen beschafft. Es wird auch 
vom Einkauf erwartet, schnell auf neue Situationen 
zu reagieren und Herr komplexer Aufgabenstellungen 
zu sein. Da sind Meldungen, wie sie jüngst in den 
Nachrichten zu lesen waren, alarmierend: „Jedes 5. 
Unternehmen in Europa plant eine Firmenübernah-
me (Umfrage der UBS Bank und Boston Consulting 
Group, Januar 2010)“, „32.687 Insolvenzen meldet 
das Statistische Bundesamt Deutschland für 2009 – 
2.430 allein in der Verkehrssparte und 5.387 im Bau-
gewerbe“ oder „430.000 gemeldete Arbeitsunfälle 
in 2009 berichtet die Deutsche Gesetzliche Unfallver-
sicherung – 198 davon mit tödlichem Ausgang“.
 
Trotz der alarmierenden Zahlen kann der Einkauf 
nicht nur im Anfragestadium, sondern auch während 
der gesamten Vertragslaufzeit die Risiken in seinem 
Beschaffungsprozess eingrenzen. Seit einigen Jahren 
kooperieren wir daher mit der Achilles Information 
GmbH. Achilles ist der Spezialist und der Know-how- 
Träger in der nachhaltigen Überprüfung von Lieferan-
ten – sei es die kaufmännische Eignungsprüfung, zu 
der auch die kontinuierliche Gültigkeit von Versi-
cherungspolicen und ISO-Zertifi katen gehört, oder 
Lieferanten-Audits. Durch die Bereitstellung der aus 
der Überprüfung gewonnenen Daten in einem web-
basierten Lieferantenmanagement-System werden 
so nicht nur Unternehmen angezeigt, die bestimmte 
Produkte und Services anbieten. Vielmehr hat der 
Einkauf die Gewissheit, dass die dort aufgeführten 
Lieferanten bereits von Achilles geprüft worden sind 
und gültige Nachweise in ihrem Profi l hinterlegt 
haben. 
 
Komplexer und zeitaufwendiger wird es, wenn der 
Einkauf als Sektorenauftraggeber Produkte und 
Services über dem von der EU gesetzlich vorgeschrie-

benen Schwellenwert beschaffen muss. Hier gilt das 
Gebot des diskriminierungsfreien Handelns. Achilles 
hat sich nicht nur dazu verpfl ichtet, als neutraler 
Dritter zu handeln, sondern lebt es in seinem tägli-
chen Umgang mit seinen Kunden – den Einkäufern 
und Lieferanten. Mit über 40 Bekanntmachungen im 
Amtsblatt der EU und das Begleiten der Kunden im 
EU-Verfahren bis zum Versand der Leistungsverzeich-
nisse ist Achilles auch auf diesem Gebiet ein professi-
oneller Dienstleister.
 
Mit Achilles hat der Einkauf einen kompetenten 
Dienstleister an der Hand, mit dem er umfassende 
Aufgabenstellungen lösen und auf neue Situationen 
schnell reagieren kann.

Achilles: Zahlen – Daten – Fakten

 1990 Gründung in Norwegen

 Abingdon (Großbritannien), Hauptsitz 
 der Achilles Gruppe

 Niederlassungen in über 20 Ländern 

 Über 300 Mitarbeiter weltweit

 Mehr als 730 einkaufende Organisationen 
 weltweit als Kunden der Achilles Gruppe 

 Mehr als 30.000 registrierte Lieferanten 
 weltweit

 Branchen: Bauwesen, Bergbau, Energie-
 versorger, ICT (Information Communication 
 Technology), öffentliche Hand, Öl und Gas, 
 Pharma sowie Transport und Schienenverkehr
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Kooperationen

Innovation durch Kooperation

Futura – die gemeinsame Lösung für den 
gesamten Beschaffungsprozess

Zur Produktivitätssteigerung im strategischen und 
operativen Einkauf sind die Lösungen der Futura 
Solutions GmbH eine hervorragende Ergänzung.

Leicht und transparent können Sie mit wenigen 
Mausklicks über die Plattform Ausschreibungen an 
Lieferanten platzieren. Dabei werden auch spezielle 
Formate, wie Bauausschreibungen im GAEB-Format 
unterstützt. 
Der Einkauf hat zu jeder Zeit den Überblick, da der 
Bearbeitungsstatus der Lieferanten angezeigt wird. 
Nach Ablauf der Angebotsfrist erzeugen Sie per 
Knopfdruck Ihre Preisvergleiche.

Sehr einfach können Sie den Markt vergrößern. 
Nutzen Sie die mehr als 40.000 gelisteten Lieferan-
ten auf der Plattform, um für mehr Wettbewerb zu 
sorgen. 
Wenn Sie sich für eine Vergabe entschieden haben, 
können Sie obendrein Angebote oder Bestellung per 
Mausklick in Ihrem SAP-System anlegen.
Damit entfallen Mehrfacheingaben und Risiken 
durch Übertragungsfehler.

Nicht selten werden Produktivitätssteigerungen von 
50 % und mehr erreicht, bei gleichzeitiger Reduzie-
rung der Einstandspreise um bis zu 8 %.

Vorteile, die sich rechnen.

Darüber hinaus unterstützen die Futura-Lösungen 
Sie bei den nachfolgenden Bestellungen. So werden 
Dienstleistungsbestellungen (geplante oder unge-
plante Leistungen) direkt aus Ihrem SAP-System 
heraus über die Futura-Plattform zu den Lieferanten 
geleitet, die selbstständig ihre Leistungserfassung 
online vornehmen können.

Als Prüfer können Sie sich diese Erfassung (Aufmaße) 
anschauen, korrigieren oder auch freigeben. Nach 
Ihrer Freigabe werden in SAP automatisch Leistungs-
erfassungsblätter angelegt. Falls Anlagen der Liefe-
ranten vorhanden sind (z.B. Stundenzettel), werden 
diese automatisch dem Leistungserfassungsblatt 
in SAP zugeordnet. Kombinieren Sie dies mit dem 
Gutschriftsverfahren, so dass die lästige Rechnungs-
prüfung entfällt, erreichen Sie eine Produktivitätsstei-
gerung von weit mehr als 50 %.

Fazit: Kein Anwender, ob Einkäufer, Lieferant oder 
Prüfer, muss Software installieren. Es genügen ein 
Internet-Zugang und ein Browser, die Anwendung 
kann nach dem Login unmittelbar gestartet werden. 
Falls Sie oder Ihre Lieferanten einmal nicht weiter-
kommen, steht Ihnen die Hotline von Futura Solu-
tions zur Verfügung.

Futura: Zahlen – Daten – Fakten

Futura Solutions GmbH 
 Gründung 1997

 Sitz in Wiesbaden

 35 Mitarbeiter

Futura-Ausschreibungs-Plattform 
 Start 2000

 50.000 Anwender

 1.000.000 Transaktionen (Anfragen, Angebote, 
 Auktionen, Leistungserfassungen)



beka ebusiness GmbH
Bismarckstraße 11-13
50672 Köln

info@beka-ebusiness.de
www.beka-ebusiness.de

Antonius König 
Tel.:	 0221 - 9514490
Mobil:	 0174 - 9194626

Alexander Rausch
Tel.:	 0221 - 95144924
Mobil:	 0171 - 5884749

Energie

Wirtschaftlichkeit
Umweltfreundlichkeit

Die neue Formel für Spitzenleistungen
in der Bahntechnologie

von Bombardier Transportation

Besuchen Sie uns auf der  
InnoTrans 2010 auf unserem 
Stand 201 in Halle 2.2 und 
auf unserem Freigelände.

, 

www.wm-fahrzeugteile.de · info@wm-fahrzeugteile.de

� PKW- und NKW-Ersatzteile

� PKW- und NKW-Zubehör

� Fahrzeugchemie

� Lack und Lackzubehör

� Reifen und Räder

� Werkzeuge

� Werkstattausrüstung

� Fahrzeugnavigation

Wir sind Ihr starker Partner für...

Ihre Laster sind unsere Leidenschaft!


